
Comment décrocher un rendez-vous par téléphone
?: La prospection téléphonique en 4 étapes

(Coaching pro t. 53) (French Edition)
Noé Spies, 50 minutes

Click here if your download doesn"t start automatically

http://toolbook.site/go/read.php?id=B01AWUBH6S
http://toolbook.site/go/read.php?id=B01AWUBH6S
http://toolbook.site/go/read.php?id=B01AWUBH6S


Comment décrocher un rendez-vous par téléphone ?: La
prospection téléphonique en 4 étapes (Coaching pro t. 53)
(French Edition)

Noé Spies, 50 minutes

Comment décrocher un rendez-vous par téléphone ?: La prospection téléphonique en 4 étapes
(Coaching pro t. 53) (French Edition) Noé Spies, 50 minutes
Un guide pratique et accessible pour apprendre à mener à bien sa prospection téléphonique

Comment vendre efficacement son produit au téléphone ? Comment intéresser le client potentiel dès la
première accroche ? Ce genre d’interrogation est légitime, car la téléprospection n’est pas aisée à maîtriser et
peut même se révéler éprouvante pour qui ne sait comment l’aborder. Pourtant, elle n’a que des avantages
pour l’entreprise : démarchage respectueux de l’emploi du temps de la cible, contact direct et rapide, pas de
déplacement, recueil d’informations même en cas de désintérêt du prospect, etc.

Ce livre vous aidera à :
•  Bien préparer votre séance de prospection par téléphone
•  Accrocher l’intérêt du prospect
•  Poser les bonnes questions
•  Obtenir des rendez-vous professionnels
•  Et bien plus encore !

Le mot de l'éditeur :
« Avec l’auteure, Noé Spies, nous avons cherché à présenter aux lecteurs cette technique de démarchage
datant des années 70, mais toujours d’actualité. Le livret décrit ainsi une procédure en 4 étapes pour atteindre
l’efficacité maximale dans les appels commerciaux effectués. » Laure Delacroix

À PROPOS DE LA SÉRIE 50MINUTES | Coaching pro
La série « Coaching pro » de la collection « 50MINUTES » s’adresse à tous ceux qui, en période de
transition ou non, désirent acquérir de nouvelles compétences, réagir face à une situation qui les incommode,
ou tout simplement réévaluer leur équilibre de travail. Dans un style simple et dynamique, nos auteurs
combinent de la théorie, des pistes de réflexion, des exemples concrets et des exercices pratiques pour
permettre à chacun d’avancer sur le chemin de l’épanouissement professionnel.
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From reader reviews:

Alicia Mendes:

What do you concentrate on book? It is just for students because they're still students or this for all people in
the world, the actual best subject for that? Merely you can be answered for that issue above. Every person
has diverse personality and hobby per other. Don't to be obligated someone or something that they don't wish
do that. You must know how great as well as important the book Comment décrocher un rendez-vous par
téléphone ?: La prospection téléphonique en 4 étapes (Coaching pro t. 53) (French Edition). All type of book
are you able to see on many resources. You can look for the internet resources or other social media.

Shelia Coggins:

Does one one of the book lovers? If so, do you ever feeling doubt if you are in the book store? Attempt to
pick one book that you find out the inside because don't judge book by its handle may doesn't work at this
point is difficult job because you are scared that the inside maybe not as fantastic as in the outside
appearance likes. Maybe you answer might be Comment décrocher un rendez-vous par téléphone ?: La
prospection téléphonique en 4 étapes (Coaching pro t. 53) (French Edition) why because the wonderful cover
that make you consider about the content will not disappoint you. The inside or content is fantastic as the
outside or even cover. Your reading sixth sense will directly direct you to pick up this book.

James Goodman:

Within this era which is the greater man or who has ability in doing something more are more precious than
other. Do you want to become considered one of it? It is just simple way to have that. What you must do is
just spending your time little but quite enough to experience a look at some books. One of the books in the
top listing in your reading list is Comment décrocher un rendez-vous par téléphone ?: La prospection
téléphonique en 4 étapes (Coaching pro t. 53) (French Edition). This book and that is qualified as The
Hungry Mountains can get you closer in growing to be precious person. By looking upwards and review this
reserve you can get many advantages.

Lamar Carr:

A lot of guide has printed but it takes a different approach. You can get it by net on social media. You can
choose the very best book for you, science, amusing, novel, or whatever by searching from it. It is named of
book Comment décrocher un rendez-vous par téléphone ?: La prospection téléphonique en 4 étapes
(Coaching pro t. 53) (French Edition). You'll be able to your knowledge by it. Without making the printed
book, it might add your knowledge and make you actually happier to read. It is most important that, you
must aware about publication. It can bring you from one destination for a other place.
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